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Karl Marx (1818-1883)

Marx continué y completd de manera genial las
tres principales corrientes ideoldgicas del siglo XIX,
que pertenecen a los tres paises mds avanzados

de la humanidad: 1a filosofia clasica alemana, la
economia politica cldsica inglesa y el socialismo
francés, ligado a las doctrinas revolucionarias
francesas en general. La consistente légica y
unidad de sus ideas, forman el materialismo y el
socialismo cientifico contemporineo, en tanto
teoria y programa del movimiento obrero de todos
los paises civilizados.

... Eso dijo Vladimir Ilich Ulidnov, mis conocido
como Lenin.
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Un fantasma recorre Europa...




Guten Tag! iBuenos dias! iNo tengan miedo,
solo es una sibana! Mi nombre es Karl Marx. No
soy para nada joven iya podria estar cumpliendo
doscientos afios! iPero no crean que porque me
aparezco asi como un fantasma estoy muerto! No
crean a quienes lo dicen y lo repiten. iSoy yo, en
carne y hueso, completo, de pies a cabeza, oculto
bajo una sidbana! Esta sabana es suficiente para
engafiar a aquellos que, desde hace mucho tiempo,
me persiguen, porque todas las naciones de Europa
se unieron para comenzar una gran caceria en la que
yo era la liebre.

De Ia misma forma en que la liebre abandona
su guarida cuando es descubierta por los perros de
caza, yo tuve que huir de Berlin a Paris, de Paris a
Bruselas, de Bruselas a Londres, escapando de todos
los que me perseguian. Pero esta sabana sirve -sobre
todo- para asustarlos, iya veras! Me creen muerto,
pero me temeran como si fuera un fantasma...

¢Me preguntas qué hago oculto bajo esta sabana?
Es una larga historia... iLa de la lucha de clases! Una
historia triste pero a la cual intentaremos buscarle
juntos un final feliz, un desenlace alegre, porque
¢para qué sirve inventar finales si no son alegres?




Esta historia comienza algunos afios antes de
mi nacimiento en una regién que tiene el bello
nombre de Silesia, en Alemania, mi pais natal. En
Silesia vivian familias de pequefios campesinos que
acababan de escapar del dominio de los sefiores
feudales, codiciosos y holgazanes. Los campesinos
cultivaban libremente sus parcelas y vendian su trigo
en el pueblo.
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Un dia en el que se habian reunido en la ciudad
para vender su trigo, el comerciante les dijo:

iEl trigo que ustedes traen es demasiado caro!

Los campesinos de Westfalia, que utilizan las
nuevas mdquinas agricolas, me lo venden a un precio
mds bajo. A partir de ahora, solo negociaré con ellos,

ino con ustedes!
No me miren asi; no es mi culpa, ison las reglas
del mercado!
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Los campesinos de Silesia volvieron a sus casas
mortificados y los meses siguientes se vieron
obligados a comerse todo su trigo. El afio siguiente,
sin dinero para comprar el grano y recomenzar sus
cultivos, tuvieron que vender sus casas.

Cuando el empresario llegd para comprar sus
casas, les dijo:

iSus casas son demasiado caras! Los campesinos de
Pomerania, que también tuvieron que dejar el campo, me

las vendieron a un precio mds bajo. iLo demds a nadie
le interesa! iLes daré algunas monedas por sus casas y
vdyanse a la ciudad a buscar trabajo!
iY no me miren asi; no es mi culpa, es la
ley del mercado!
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Entonces los campesinos de Silesia se fueron a
la ciudad, porque todos los caminos conducen a la
ciudad. Como no poseian casi nada, no se llevaron
casi nada: solo sus ropas, algunos muebles y las
viejas maquinas tejedoras con las que fabricaban
sabanas y prendas de ropa de lino o de algodén.

Y fue asi como en la ciudad se volvieron tejedores,
es decir hacian telas, mas exactamente, fabricantes
de sabanas. Noche y dia tejian, y a fuerza de tejer
lograron, después de meses y anos, alimentar a sus
familias, tener un hogar, volver a comprar muebles
y recuperar la esperanza. Pero un buen dia, el
comerciante de sdbanas a quien vendian sus telas
les dijo:

iSus sdbanas son demasiado caras! Las fdbricas de
tejidos de Franconia me venden las suyas a precios mds
bajos. A partir de ahora, solo negociaré con ellos, no con
ustedes. En cuanto a ustedes, vayan a la fdbrica para
que los contraten alld.

Y no me miren asi; yo no tengo nada que ver con sus

problemas ies la dura realidad del mercado!
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Desesperados, los tejedores de Silesia fueron a la
fabrica de sabanas. Cuando llegaron, vieron a una J
multitud inmensa frente a los edificios: campesinos
como ellos, que fueron obligados a dejar sus tierras,
pequenos artesanos arruinados por la fabrica,
jovenes que habian gastado demasiado rapido su
escasa fortuna, e incluso pequefios comerciantes
que no habian comprendido las reglas del mercado. k
Todos venian a engrosar las filas de esta clase obrera J
que llamamos proletariado: esta gente ya no tenia
nada mds para vender que su fuerza de trabajo, la
fuerza de sus brazos. : )
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Un capataz, encargado de la contratacién, hablaba
frente a ellos sobre una tarima. Les decia a todos,
con voz fuerte y segura:

Ustedes son demasiados y no necesitamos tantos brazos.

Por tanto contrataremos a quienes estén dispuestos

a trabajar por el precio mds bajo.
A partir de ahora, solo negociaremos
con ellos, no con los demds.
Hagan sus ofertas y no me miren asf; no es mi culpa,
iasi funciona el mercado!

Un primer obrero, de avanzada edad, propuso
un precio bastante bajo pues su fuerza cada vez
era menor. Después vino un joven mas fuerte pero
hambriento, que propuso un precio incluso mas
bajo, un precio ridiculamente bajo. Finalmente,
un tercer hombre mostré a sus hijos y dijo que
los ofrecia como mano de obra gratuita si lo
contrataban. iEra quien trabaja mds para ganar
menos!
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Fue entonces cuando los tejedores se hartaron. Ya
estaban hartos de este mercado al que no conocian
pero que, como un mago con poderes infernales,
les habia robado sus campos, sus casas, sus trabajos
y ahora queria robarles sus cuerpos y sus fuerzas.
Como si no supieran hacia dénde dirigir su cdlera,
se lanzaron sobre la tarima donde se encontraba el
capataz, que huyd aterrorizado. Después, entraron
a la fabrica y destrozaron las maquinas con las

que se fabricaban las sibanas. Empujados por la
ira, se dirigieron hacia las provisiones de sidbanas

y les prendieron fuego. En el momento en el que

el humo se elevaba en el aire, los tejedores vieron
que alrededor de la fibrica habia tropas de soldados
apuntando sus fusiles hacia ellos.
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El capataz llam¢ al jefe, que avisé al director .
de la fibrica, que notificd a las autoridades, que
informaron al mismo Rey, y el Rey dijo: }

Unos tejedores, simples hacedores de telas, quieren ‘

destruir una fdbrica que no les pertenece.

Estdn poniendo en riesgo, qué digo, estdn violando )
la propiedad, que es la base de nuestra sociedad moderna

inuestra sociedad de mercado! iHay que impedirselo! l

Digan a los soldados del ejército que dispersen
a estos rebeldes o que los detengan, y si se niegan
ique abran fuego!
iDiganles que no es solo el Rey quien lo exige,
sino el mercado mismo!

Por eso, los soldados estaban parados alrededor de

la fabrica para defender el mercado y la propiedad

privada. Al darse cuenta de esto, los tejedores

« . se lanzaron violentamente contra los soldados
~.~"pensando que iban a comenzar por fin una lucha

= abierta contra el mercado y sus agentes invisibles,

. una clase de explotadores que por primera vez

aparecian representados, encarnados en el ejército.

Pero asi funciona la lucha de clases: nunca se sabe

exactamente contra quién hay que pelear para vencer

y uno a menudo se equivoca de enemigo.
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Pero ¢qué podrian lograr unos tejedores
hambrientos contra soldados armados que tienen la
orden de disparar en nombre del mercado?
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joven estudiante de filosof

Yo, Karl Marx

estaba a la entrada de la fabrica
los tejedores morir por las balas

de los soldados. Después de haberlos expropiado,
exiliado, arruinado y explotado, el mercado habia

terminado por quitarles la vida.
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infernal!, para terminar de una vez por todas con
€l, por el bien de todos. Para no olvidar nunca mi
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cuando me persiguen o para asustar a quienes me
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Ahora que conoces la triste historia de los
tejedores de Silesia, este ejemplo siniestro de la lucha
de clases, démosle un desenlace alegre, un final feliz:
ivayamos al ataque del mercado!

¢Qué hacer? Y sobre todo, ¢por dénde comenzar?
Vayamos a dar una vuelta por el mercado, en el
sentido habitual que le damos al término. En el
mercado de la plaza de las Fiestas, por ejemplo, se
vende de todo: pescado, carne, frutas y verduras,
muebles, juguetes. Pero, ojo: iel mercado de la plaza
de las Fiestas, no es el mercado que buscamos! Pero
como utilizamos la misma palabra para describir
aquello que pasa todos los viernes en la plaza de las
Fiestas —que parece muy normal— y al mago infernal
que roba tierras y casas, que esclaviza a las personas
y mata a los tejedores, entonces debe existir una
relacién entre uno y otro iy creo que la encontré!



De paso, imira! Sentado en una terraza, el capital
tomandose un café. Es elegante, educado y simpdatico
y algunos dicen que incluso tiene el corazén de
oro, como su reloj. Me gustaria mucho creerlo,
pero veremos que las cosas son, como siempre, mas
complicadas cuando el mercado entra al baile.

Por ahora, dejemos que el capital se termine
tranquilamente su café. Volveremos con él mas
tarde.



Entonces ¢qué ves en este mercado? Una inmensa
acumulacion de mercancias, eso es. Cada mercancia
tiene su utilidad, su valor de uso: las frutas y
legumbres, la carne y el pescado estdn destinados a
ser comidos... iese es el mejor uso que se les puede
dar! La silla sirve para sentarse, ese es su uso. El
juguete para jugar, ese también es su uso. Desde este
punto de vista, estas mercancias tienen valores de
uso diferentes, a veces muy dificiles de comparar.
Uno puede jugar con carne molida, pero no durara
mucho tiempo. Uno puede intentar comerse un
juguete... pero no es un alimento muy nutritivo y
uno corre el riesgo de romperse los dientes. Uno y
otro tienen usos muy diferentes. Pero si uno llama
a estas cosas mercancias, no es por su utilidad, sino
sobre todo porque se venden en el mercado.

DINERO

——p

MERCANCIA

INTERCAMBIO

30

RELOJ CERILLA MEDICAMENTO

]

CUCHILLO BICICLETA

/\

GASOLINA FUSIL CARNE
/ é)

MARTILLO PERA
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Si ahora te acercas a estas mercancias, veras
efectivamente que al lado de ellas estan escritos los
precios. Un kilo de manzanas cuesta una moneda,
este juguete diez monedas, esa silla cincuenta
monedas o un billete. Pero {qué es en realidad un
precio?

Estamos de acuerdo en que es una cierta suma de
dinero. Asi que sigamos, pues todavia tenemos que
resolver los misterios del mercado. Recuerda: {qué es
el dinero? Monedas, billetes ¢cierto? Un metal mas
0 menos precioso o un papel impreso. Este metal o
este papel no sirven para nada mas que para comprar
cosas: su tnico valor de uso es ser intercambiados
por una cierta cantidad de mercancia.

Sabes bien, porque seguro que te lo han dicho,
que no se debe jugar con el dinero, ni mucho menos
“botarlo por la ventana”. Lo utilizamos para comprar
mercancia. Y como esta compra puede ser de objetos
diferentes, manzanas, juguetes, sillas... el dinero es el
equivalente universal de estas diferentes mercancias.
El mercado de la plaza de las Fiestas es, entonces, el
lugar donde intercambiamos mercancias por dinero.
iPero creo que de eso ya te habias dado cuenta!

33



Pero una vez dicho esto, no hemos avanzado
demasiado sobre las razones por las que cada
mercancia tiene un precio fijo. ¢Por qué un kilo de
manzanas cuesta una moneda mientras que una
silla cuesta cincuenta monedas o un billete? ¢Es la
utilidad de la mercancia la que le da su precio? Si ese
fuera el caso, iel precio de las mercancias variaria
constantemente en funcién de lo que las personas
estimaran que es util en cada momento de su vida!
Por ejemplo, una carne picada tiene cien veces mas
valor para aquel que tiene hambre que una silla; un
juguete vale mil veces mds para un nifio que un kilo
de manzanas. No, el precio de las mercancias no
depende de su utilidad. ¢{No depende mas bien del
trabajo necesario para su produccién? Esto es lo que
yo llamo el valor de la fuerza de trabajo: el precio de
una mercancia y, de manera mas general, su valor de
intercambio, esta en funcidn del trabajo necesario
para producirla.

34
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El mercado de la plaza de las Fiestas cambia
particularmente de aspecto: allf ya no se
intercambian simplemente mercancias por dinero,
sino el equivalente de una cierta cantidad de trabajo,
representada por el dinero, por el equivalente de otra
cantidad, representada por las mercancias. El famoso
mercado al que estamos buscando depende entonces
directamente de las condiciones en las que se trabaja,
o las relaciones de produccion. Por eso, tenemos que
irnos del mercado de la plaza de las Fiestas donde se
vende, para ir a la fibrica donde se produce.

iMira! El capital acaba de terminarse el café y se
dirige justamente hacia su fabrica: isigdmoslo!

37



Aqui estamos en su oficina: el capital recibe alli
a los obreros que el capataz eligié cuidadosamente
porque trabajan a un precio mas bajo. Aqui vemos a

un obrero al que va a contratar. Escuchémoslos. Esto
se llama “negociar”, pero como veras, en este caso,

nunca se “negocia” realmente: el capital dicta sus

A -E-t‘condiciones.




—Sefior director, por favor ayiideme. Acepto este
trabajo a un precio muy bajo porque no tengo nada.
Mi esposa estd enferma y en cama, mis hijos pasan
hambre. Ya negocié con el capataz, pero necesito un
poco de dinero para comenzar ipor favor!

Mi querido amigo, usted no puede ignorar las reglas del
mercado. Si no puede darles una vida decente épor qué
tiene hijos? ¢Acaso soy yo responsable de su situacion?

—Todo iba bien al principio, sefior director, yo era
un pequeiio comerciante, vendia sillas que fabricaba
yo mismo, ipero la fabrica de sillas me arruiné
vendiendo sus mercancias a un precio mas bajo!




Y qué espera, asi son las reglas del mercado...
Déjeme que le explique. El padre de mi padre era un
pequerio comerciante iigual que usted! Pero siempre

estaba atento a las relaciones de produccion.

En esa época, fabricaba y vendia ganchos de nodriza.
Su trabajo era muy especializado, ya que debia, a partir
de una bobina de hilo de hierro, estirar el hilo, doblarlo,
cortarlo, sacarle punta a uno de los extremos y después
aplastar el otro extremo y fabricar la cabeza del gancho.

Este conjunto de tareas era tan pesado que €l solo
no podia producir mds de veinte ganchos al dia
y sus obreros un poco menos.

42

Pero comprendio enseguida que habia que dividir el
trabajo para ganar tiempo y dinero.

A cada tarea le corresponderia un obrero: un obrero
estiraba el hilo de hierro de la bobina; el siguiente, lo
doblaba; el tercero, lo cortaba; el cuarto, le sacaba la
punta; el quinto, se dedicaba a aplastar el extremo; el

sexto, acufiaba la cabeza; el séptimo, blanqueaba
el gancho; y el 1iltimo, los ponia en una caja.

La idea de la division del trabajo era genial y, a la
vez, Imuy sencilla! Con las operaciones organizadas
asi, podian producir cientos de ganchos al dia y como

vendian muchos mds, ganaban mucho mds dinero
también. Cada obrero tenia una tarea muy modesta y

muy simple que podia repetir de forma mecdnica.
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Algunos afios mds tarde, cuando mi padre heredd lo
que se habia convertido en una fdbrica de ganchos,
un ingeniero inglés inventd una mdquina para
producirlos de forma automdtica.

Ya solo se necesitaban dos obreros: el primero
para estirar el hilo de hierro a la entrada de la mdquina;
y el segundo para poner los ganchos producidos
por la mdquina en una caja.

iY la mdquina producia mds de diez mil al dia! | @ e
Los obreros que sobraban fueron despedidos - ., '--"'_’*t
y mi padre conservd tinicamente a aquellos que i Iy S S, .y Sy y <N
aceptaron un salario mds bajo. B L L L R -1'
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El obrero descontento o insatisfecho por este trabajo
muy simple y muy repetitivo bien podia irse: como su
labor no era en absoluto especializada, cualquier persona
podria reemplazarlo y habia muchas dispuestas ya que
las mdquinas habian reemplazado a las manos.

g ta i Como usted mismo lo ha visto, en materia de

- -' X contratacidn, la buena voluntad es lo que prima,

=0 e w g e D B g s o BRG  m m o es decir, ila voluntad de trabajar mds que el otro obrero
que también quiere el trabajo!
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—Pero sefior director ¢no es posible pagar un poco
maés a los empleados? ¢O al menos dejarles respirar
un poco? Pues segiin me han contado, los ritmos de
trabajo son demasiado duros.

Querido amigo, no soy yo quien fija el precio
de su esfuerzo ni su duracion.
iSon ustedes! Yo soy un simple propietario de los medios
de produccidn, es decir, de la fdbrica y las mdquinas.
Ustedes vienen a venderme su fuerza de trabajo,
sus manos. Como cualquier persona en un mercado,
compro la fuerza de trabajo que me venden a un costo
mds bajo ies natural!
Cuando usted compra manzanas, prefiere comprar las
mds baratas ¢no es cierto? iEs lo mismo que me pasa
a mi con la fuerza de trabajo!

Por tanto, si no estd de acuerdo, ya sabe dénde estd la
salida. Muchos otros estdn esperando al otro lado
de la puerta, obreros de buena voluntad y, quién sabe,
tal vez de mejor voluntad que usted.

48
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¢Qué piensas t? Creo que ya hemos escuchado
bastante. El mercado también esta alla: el lugar
donde los obreros, los productores, estan obligados
a vender su fuerza al mds bajo costo a aquel
que posee lo esencial, es decir, los medios de
produccién. El mercado no es, entonces, un mago,
sino precisamente la expresién de una relacién de
produccion. Una relacidn en la que la mercancia
es el hombre, una relacién en la que el obrero que
mejor se vende es el que mds trabaja, el que trabaja
mas tiempo ganando menos y permite al que posee
los medios de produccién ganar mucho mds. Por
eso, ivayamos a rescatar a este obrero explotado!
Pongamonos la sdbana e imitemos al fantasma.
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iAaah, auxilio!
IEs el fantasma de Marx que viene a atormentarme!
iVade retro, comunista!

—A ver, capital, no sea ridiculo. Al venir a rescatar
a este obrero, lo salvo a usted mismo también.
iEsta situacién no puede durar mas! Usted sabe
perfectamente que un dia, los obreros hambrientos
se rebelardn y vendrdn a buscarlo y si ese dia llega,
por nada del mundo me gustaria estar en su lugar...
deje de esconderse detras de este genio maligno
llamado mercado. Usted sabe que el mercado no esta
sino en este contrato injusto que quiere hacer firmar
al obrero.

Pero si €l acepta ino es mi culpa!

—Eso que usted dice es profundamente 2
desconsiderado, pero no es del todo falso. Sefior
obrero, es necesario que usted se niegue a aceptar
esta situacidn injusta. Pero no debe negarse
individualmente, pues siempre habra alguien mas
pobre o mas desesperado que ocupard su lugar, isino
colectivamente!

—Pero, sefior fantasma, {qué me propone que
haga?
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—Mi solucidn es, digamos, algo radical. Como
la injusticia del contrato reside en el fondo en la
injusticia inicial de la propiedad, ya que algunas
personas poseen todo y otras no tienen nada sino
su propio cuerpo, propongo simplemente iabolir la
propiedad privada!
Ja, ja, ja, rie sarcdsticamente el capital. —Usted es un
completo irresponsable imi pobre amigo!
—Si ser responsable es aceptar la explotacién de
la gran mayoria por unos pocos, entonces quiero
ser un irresponsable. Pero escicheme bien: le
correspondera al proletariado, es decir, a la multitud
de obreros explotados, abolir la propiedad. Una vez
que la propiedad privada sea abolida, cada uno estara
libre en el sentido correcto del término, y no libre
de ser esclavizado, de ser la simple prolongacién de
una maquina por un salario miserable. Cada uno

“contribuira a la felicidad de todos sin someterse

a otro, pues es la sociedad en su conjunto quien
reglamentara la produccién general y no algunos
particulares que solo buscan su propio beneficio.
La mayor parte del tiempo, una vez que se hayan
cumplido las tareas sociales necesarias (aquellas que
permitirdn a todos alimentarse, tener un techo y una
educacién), cada uno podra hacer cualquier cosa
que le plazca: inventar, leer, crear, pescar o cazar por
la mafiana, practicar la ganaderia en la tarde y la
filosofia en la noche isi eso los hace felices!
Usted es un idealista ieso no funcionard jamds!,
contesta el capital.

—Tal vez, pero liberar al hombre de sus cadenas

éno es eso lo Gnico que vale la pena intentar?
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—Yo lo comprendo —dice el obrero— y voy a
compartir sus ideas con mis compafieros proletarios,
los trabajadores que, al igual que yo, no tienen nada.

—Ah, muy bien icomparta sus ideas! —contesta el

capital suspirando— Mientras tanto, siempre quedardn
algunos hombres responsables como yo para producir
mercancidas a un precio mds bajo, como desea todo
el mundo... iUstedes hablan de igualdad,
pero yo produzco la abundancia!

iAbundancia contra igualdad! Pero ¢abundancia
para qué? No se confie, sefior el capital —dice el
obrero— le vendria bien empezar a reflexionar, pues
si reflexiona muy tarde, ya solo le quedardn las
piernas para salir corriendo... iy tendra que correr
rapido!
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iBueno! iDejemos entonces al capital y al obrero
porque las cosas avanzan! iPero no nos alegremos
demasiado pronto, estos cambios de nuestros valores
requieren un esfuerzo considerable, de ambas partes!
No se trata simplemente de voltear la injusticia para
explotar ahora a quienes antes eran explotadores,
sino de hacer que la explotacién desaparezca.
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Volveré luego a alentar al capital y a sus obreros.

Esa es mi pedagogia: ivolver y aparecerme en el
mundo para intentar sumar a mas personas a mis
soluciones revolucionarias!

| Mientras tanto, tengo que dejarte a ti, que me
has acompaiiado en esta aventura, pero no olvides

' nuestro imperativo categdrico, aquel que a partir de
ahora compartes conmigo: itransformar todo aquello
que hace del hombre un ser humillado, esclavizado,
abandonado y despreciado! iAqui te dejo un trozo de
sabana de los tejedores de Silesia, que te recordara
nuestro juramento! Ahora, me voy...

61




~

¢Addnde voy? Me embarco en este navio, con una
direccién: iEstados Unidos de América! Tengo una
cita con ustedes... '

iSefiorita pdnico en Wall Street!
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Ronan de Calan ensefia filosofia de la ciencia en
la universidad. Aunque no ha sido perseguido por
ningtn policia, ni ha tenido que exiliarse y solo
se cubre con una sabana para dormir, siente un
afecto y una admiracién sin limites por aquel a
quien llama “El profeta del Soho”: Karl Marx.

Donatien Mary, después de haber seguido la
espartana formacién de G. Dégé en Estrasburgo,
se instald en Paris, donde se casé con la
encantadora Fanny y publicé su primer libro,
Los 1iltimos dinosaurios, en Editions 2024.
Publicara, evidentemente, muchos otros libros
que llegaran a su ptiblico y asi no morird en la
indiferencia general.



Mi nembre es Karl Marx...
éMe preguntan gué hago oculto bajo esta sabana?
Es una larga historia... iLa de la lucha de clases!
Una historia triste pero a la cual intentaremos
proporcionar juntos un desenlace feliz, un final
alegre, porque épara qué sirve inventar finales sino

son alegres?
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